Indienreise und Indigopreise

Bevor Johann Rudolf Ceigy als altester Sohn endgultig ins véaterliche
Geschaft fUr Drogenwaren und Farbstoffe eintrat, beendete er mit einer
Indienreise seine fUnf Wanderjahre, die inn bisher nach Frankreich und
England gefuhrt hatten. Ziel seiner Expedition auf den Subkontinent war
es, den Indigoanbau und -handel besser kennenzulernen. Im Schweizeri-
schen Wirtschaftsarchiv sind die Briefe erhalten geblieben, in welchen
der damals 23-jahrige Ceigy seinem Vater genau rapportierte, was sich
geschaftlich und privat auf seiner Reise abspielte.

Die Uberfahrt im Herbst 1853 brachte einige Unannehmlichkeiten mit
sich. GCeigy hatte aufgrund der hohen See schreckliche Kopf- und
Magenschmerzen, war aber stolz darauf, dass ihm die Seekrankheit von
allen Passagieren am wenigsten zusetzte. Das Schiff fand er recht hib-
sch, «obschon nichts im Vergeich mit den Steamers, die nach New York
gehen, auch sind die Essen bei weitem nicht so splendid, im Gegenteil
muss man so ziemlich vorlieb nehmen mit dem was aufgetragen wird,
und das fast einzig in Bohnen, auf verschiedene Arten zubereitet,
besteht.» Sogar das Wasser habe einen ekligen Geschmack und Wein
durfe man bei dieser Hitze auch nicht trinken.

Kurz nach seiner Ankunft in Kalkutta beschrieb er seinen neuen
Tagesablauf: «Das Leben hier ist ganz anders als in Europa; man steht um
4 Uhr auf, macht einen Spatzierritt, nimmt dann ein Bad und hernach
Frihstick. Um 9 Uhr geht man in die Stadt, und bleibt auf dem Bureau
bis Abends 5 a 6 Uhr. Dann nimmt man das Dinner zu sich, raucht eine
tlrkische Pfeife und begiebt sich dann zu Bett ungeféhr gegen 10 Uhr»
FUr Europder sei es viel zu warm, um zu Fuss zu gehen. Um einem
Sonnenstich auszuweichen, musse man fahren, sich in einem Palanguin
tragen lassen oder eben: reiten. «In keiner anderen Stadt habe ich so viel
Reiter und Frauenzimmer a cheval gesehen wie hier: des Abends begeg-
net man ganzen Cruppen von 50 a 60 auf prachtigen Araber. Es ist dies
aber auch fast der einzige Luxus, man hat nie Conzert, nie Chanter, sehr
seiten ein Ball oder sonst etwas der Art»

Geigy hatte so genlgend Zeit, sich in die indischen Geschaftspraktiken
einzuarbeiten. Da sich die Waren in den Handen der «kingeborenen»
befanden, misse man sie gut kennen, um nicht betrogen zu werden.
«Gewodhnlich verlangen sie mehr als den doppelten Werth der Waren, und
man muss wirklich Waarenkenntnisse haben, um nicht Uberfordert zu
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werden.» Das Verhaltnis zu den anderen Kaufleuten sei allerdings, anders
als in Europa, ausgezeichnet: «(...) die Jalousie zwischen Concurrenten exi-
stirt hier gar nicht, der Einte geht zum Andern, und fragt um Rath Uber
irgend einen Gegenstand.» Bei einer Reise ins Innere des Landes besuch-
te er einige Indigomanufakturen und Indigoplantagen, um die Produktion
des kostbaren Farbstoffes von A bis Z zu verstehen. Neben den Indigo-
auktionen, an denen er rege teilnahm und fleissig Indigo von guter
Qualitat ersteigerte, berichtete er seinem Vater auch vom gut rentie-
renden Opiumhandel nach China und von den unzéhligen Geschafts-
moglichkeiten, welche der Handel zwischen Kalkutta und Amerika biete.
Verwundert reagierte er auf die Nachricht seines Vater, im Geschaft
werde ein wichtiger Posten nicht durch ihn, sondern durch einen
langjahrigen Mitarbeiter neu besetzt. Er hielt dem entgegen, dass er
zwar lange abwesend gewesen, aber jung und gesund sei und eine Menge
Geschaftspartner persdnlich kennengelernt habe. Und schliesslich sei ja
der Vater auch noch da, um ihn anfangs anzuleiten,

Offenbar war der junge Geigy auch bemuht, die Familien-Sammiung von
Gegenstanden aus aller Welt um weitere Stlcke zu erganzen. «0r unser
Museum habe ich auf dem Schiffe Himalaya’ ein Kistchen mit cca 6 indi-
schen Gotzenbilder verschifft; nachstens bekomme ich von einem
Indigopflanzer ein sehr seltenes Gotzenbild, dass ich dann auch nach
Havre verschiffen werde, nebst einer Kiste ausgestopfter Vogel von
Thibet, fur die ich in Unterhandiung bin.» Pflanzen und Amphibien kbnne
man bedauerlicherweise nicht bekommen.

AUf der Rickreise wurde er direkt mit dem Krimkrieg konfrontiert, des-
sen wechselvoller Verlauf schon den Einkaufspreis des Indigos in Kalkutta
immer wieder beeinflusst hatte. In Malta konnte er den Truppenauf-
marsch der Englander und Franzosen hautnah beobachten. Er prophe-
zeite aufgrund der Starke der Westmachte ein schnelles Ende des
Krieges und hoffte, dass seine eingekaufte Ware unangetastet bleibe
und heil in Europa eintreffe. Die Reise war anstrengend und aus seinen
letzten Briefen ist herauszuhoren, dass er gerne auf direktem Wege nach
Hause gegangen ware. Aber sein Vater liess ihm Instruktionen zukom-
men, die einen zusatzlichen Abstecher an die Levante-Kuste notig mach-
ten. Im Mai 1854 konnte er endlich seine Familie wieder in die Arme
schliessen, der er in jedem Brief mit der stets gleichen Formel gedacht
hatte: «Nochmals meine besten Crisse an Alle, besonders der lieben
Mama, Adele, Alphonse, Onkel Eduard, Carl und ein Kusschen dem kieinen
Alfredli. Dein Dich herzlichliebender Sohn.»
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Modell mit Hut, Friihling 1913

Die Entwicklung der Seidenbandmode zwischen 1907 und 1930 kann anhand von Gber 1300 Fotografien im

Bestand des Bandpropaganda-Comités, das sich der Vermarktung des Seidenbandes angenommen hatte,
mitverfolgt werden.

Modisches Kopftuch von Marthe Régnier, Frilhling 1926 (SWA PA 274 J 3)

Gegen die Aktivierung der Frauen in Arbeit und Sport und die damit verbundene Vereinfachung des Lebens-
stils in der Zwischenkriegszeit war kein Kraut gewachsen. Auch £ das Bandpropaganda-Comité nicht, Die
Damenmode hatte definitiv weniger Bedarf an Seidenbandern. Elaborierte Hutgebilde wurden durch ein-
facheren Kopfschmuck verdrangt.
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